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Industria. La denuncia delle aziende: il saldo delle fatture tra privati non rispetta i tempi fissati dalle norme europee

INDUSTRIA
Direttiva pagamenti:

tempi non rispettati
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«Pagamenti, direttiva in salita»

Assofond: nessuno vuole imporre i 30 giorni per timore di perdere affari

RECEPIMENTO DIFFICILE

Nel mirino la facolta

che la legge lascia alle parti
di concordare termini
superiori ai 60 giorni purché
non iniqui per il creditore

Roberto Lotti
MILANO

mm E stata una falsa partenza.
Si contano infatti sulle punte
delle dita di una mano le azien-
de che dal primo gennaio scor-
so sono riuscite ad applicare la
direttiva europea 2011/7 sui
tempidi pagamento, fortemen-
te voluta dal commissaro Ue
all'Industria e all'imprendito-
ria, Antonio Tajani. Recepita
dal Governoitaliano conantici-
po rispetto ad altri Paesi Ue - e
divenuta misura qualificante
dell’azione del governo Monti
comerispostaalleistanze delle
imprese - la direttiva impone
che le fatture delle transazioni
commerciali siano saldate dal
cliente atrenta giorni data emis-
sione o a sessanta giorni solo
perlimitate eccezioni.

Conilrecepimento el’appli-
cazione della direttiva, ’obiet-
tivo era quello di dare tempi
certidi pagamento traimprese
e pubblica amministrazione e
tra imprese e fornitori privati.
Ricordiamo che I'Ttalia, rispet-
to ad altri Paesi Ue, indossa la
maglia nera per i tempi biblici
con cuivengono onorate le fat-
ture - dai 9o fino ai18o giornie
oltre - e vanta un ammontare
di ritardati pagamenti di oltre
80 miliardi di euro solo per la
pubblicaamministrazione ver-
so le imprese private. Secondo
la stessa Unione europea, in
una situazione di grande diffi-
colta finanziaria per le aziende
e con un credit crunch ancora
molto elevato, circa un terzo
deifallimentidelle impreseita-
liane & da imputare proprio ai
ritardati pagamenti.

Dai primi riscontri effettuati
trale imprese del manifatturie-

ro, sono pochissimii casiin cui
il fornitore ha emesso fattura
secondo i nuovi parametri.
Due i motivi essenziali per cui
Papplicazione del 9 novembre
del 2012,cherecepisceladiretti-
vaeuropea, nonhatrovato pra-
tica applicazione. Il primo: in
molti casi il fornitore non vuo-
le o non pud creare un conten-
zioso con la controparte, quin-
di accetta tempi piut lunghi ri-
spetto a quanto indicato dalla
direttiva; il secondo: la possibi-
lita che la legge lascia alle parti
di concordare, per iscritto, ter-
mini superiori ai sessanta gior-
ni, purchénon siano gravemen-
teiniquiper il creditore.

«Questo aspetto del decre-
to - spiega Enrico Frigerio,
presidente di Assofond - & pro-
prio la chiave che ha messo in
difficolta pratica I’applicazio-
ne deitempi di pagamento cer-
ti. Nessun fornitore vuole im-
porreitrentagiornial commit-
tente conlaconseguenzadiin-
terrompere il rapporto com-
merciale, quindi di perdere il
cliente. Nella prassi - aggiun-
ge Frigerio - si utilizza ancora
la leva dello sconto o della
compensazione con igiornidi
valuta. Soprattutto per chi la-
vora molto con i mercati este-
ri, & consuetudine finanziarie
la cassa con i pagamenti esteri
— questi si a 30 giorni - per bi-
lanciare un pagamento in Ita-
lia a 9o 0120 giorni».

Sandro Bonomi, presidente
dellaFederazione Anima (mec-
canica varia) ha affrontato ieri
il tema a Bruxelles, nel corso di
un incontro informale di Orga-
lim, ’associazione che rappre-
sental’industriameccanicaali-
velloeuropeo e dicui Bonomie
presidente dal novembre scor-
so.«Ladirettiva in Italia & sicu-
ramente disattesa-dice-enon
poteva essere altrimenti vista
la difficolta finanziaria del no-
stro sistema produttivo. I no-
stri partner europei hanno let-
teralmente sgranato gli occhi,

ieri, quando abbiamo parlato
dei tempi di pagamento in Ita-
lia. In particolare per i rapporti
conlaPubblica amministrazio-
ne. In questo caso dovrebbe es-
sere lo Stato a fare da apripista
e cominciare a pagare a trenta
giorni e ad affrontare il tema
del credito pregresso. Selo Sta-
to non decide e non finanzia
Pabbattimento dei propri tem-
pi di pagamento, il volano non
si mettera in movimento. Per
quanto riguardal’industria pri-
vata, sappiamo dai nostri asso-
ciati che le aziende, fino a oggi,
hanno scelto di non fare forza-
ture con i clienti, preferendo la
strada della gradualita per non
compromettere relazioni e or-
dinativiin unmomento digran-
de concorrenza.

Nelle settimane scorse, I'uf-
ficio studi di Assofond ha con-
dotto un’analisi tra i proprias-
sociatiper fare il punto sui ter-
mini dipagamento. «Essenzia-
le — aggiunge Frigerio - & la
quantificazione del cosi detto
termine iniquo nella prassi
commerciale.Lanormainfatti
lascia ampio spazio alle parti
per concordare, sempre per
iscritto, termini superiori a
quelli indicati, parallelamente
aunaampiadiscrezionalita da
parte dell’autorita giudiziaria
chedovravalutarelagraveini-
quita. Cioé quanti giorni pos-
so essere considerati iniqui ri-
spetto alla normale prassi
commerciale. Dalla nostra in-
dagineinterna-spiegail presi-
dente di Assofond - e risultato
che il termine dei 9o giorni &
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rispettato dal 379 dei clienti,
mentreil termine di pagamen-
to di 6o giorni e accettato dal
32% dei committenti. Da quisi
desume che per il nostro setto-
re il termine di 60 giorni fine
mese data fattura possa essere
considerato come termine ol-
tre il quale, davanti al giudice,
potrebbe essere sollevato il
principio di iniquita e quindi
far scattare le more di legge».
Ma questa e una strada sulla
quale, perora, leaziende prefe-
riscono non inoltrarsi. Anzi.
Secondo Roberto Ariotti, tito-
lare del’omonima fonderia di
Palazzolo sull’Oglio (Bre-
scia), numerose aziende com-
mittenti hanno inviato, con
I’inizio dell’anno, lettere ai
propri fornitori in cui chiedo-
no di controfirmare espressa-
mente tempi di pagamento ol-
treitermini dilegge.
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|| LADIRETTIVA 1L polso della situazione

I DEBITI DELLA PA VERSO LE IMPRESE

Cosa prevede

= Dal1"gennaioscorso&in
vigore la direttiva 2011/7/Ue
che'Italia ha recepitoa
novembre conil Dlgs 212/2012
e cheobbligalapubblica
amministrazione a pagarei
proprifornitori entro 30 giorni.
Che diventano 60 solo per Asl,
ospedalieimprese
pubbliche.Tuttavia, il
recepimentoitalianolascia
spaziambigui per sancire
minideroghe tra le parti, che
secondoil vicepresidente Ue
Antonio Tajani contrastano con
lanorma comunitaria

Interessidi mora

w Incaso diritardinel saldo
delle fatture scattala sanzione
e un tasso d’interesse pari
all'8,75 percento

Larealta
= LaPapaga mediamente
imprese e fornitori a 180 giorni

Pubblica amministrazione

Italia

Francia

Germania &

Spmiliardi (a fine 2012)

I TEMPI DI PAGAMENTO PA

By

Biomedicale Tempi Giorni obbligatori
medi dal 1° gennaio 2013
300 180 30
e ——

PAESI A CONFRONTO
Tempi di pagamento in giorni

Italia
PR 65 Francia
..................... 36 | Germania

Tra imprese

L’EDILE IL SETTORE PIU A RISCHIO
Trend del livello di rischiosita del settore edile. % di aziende

Basso Rischio Rischio Alto
rischio medio-basso megio rischio
73,28%
5],}_34%
29,!?/
? 840 13.99%
9,126% 1,39 98E % :
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Fonte: Cribis D&B ed elaborazioni del Sole 24 Ore
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